
" Je vous invite dans un parcours rempli 

de zénitude en vous guidant vers votre 

maison de rêve par des tactiques et des 

stratégies bien planifiées dont seule ma 

sagesse de l'immobilier peux vous 

procurer."

G UIDE DE L'ACHETEUR

LE PARCOURS IDÉAL VERS LA PROPRIÉTÉ

de vos rêves!

J ennifer Taganyi
COURTIER IMMOBILIER



À PROPOS DE JENNIFER

V OTRE EXPERTE EN IMMOBILIER À MONTRÉAL

F orte de plus de 15 and d'expérience, j 'aide 

mes clients à acheter, vendre et investir dans 

des propriétés à travers Montréal, la Rive-Sud, 

la Rive-Nord et l'Ouest de l'Île.

Je me spécialise en immobilier résidentiel et 

commercial, en offrant un accompagnement 

personnalisé et des conseils professionnels à 

chaque étape du processus.  Que vous soyez 

acheteur, investisseur ou entrepreneur, mon 

objectif est de rendre votre expérience 

immobilière simple, transparente et réussie

Grâce à ma connaissance approfondie 

des différents quartiers du Grand Montréal, 

je suis en mesure de vous guider vers les 

meilleures opportunités selon vos besoins 

et vos objectifs.

Mes clients apprécient ma rigueur, mon 

intégrité et mon engagement, ainsi que 

ma capacité à négocier avec efficacité tout 

en gardant une approche humaine.

Pour moi, l'immobilier ne se résume pas à 

des transactions - c'est avant tout une 

passion pour les gens, les projets et les 

rêves que nous construisons ensemble.
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GUIDE DE L'ACHETEUR

LE DIAGNOSTIQUE
Le questionnaire suivant vous permet de clarifier et de préciser ce qui est important pour vous à propos de la propriété de vos 

rêves. Prenez le temps de passer en revue toutes les questions, car certaines d'entre elles peuvent répondre à certains aspects 

auxquels vous n'avez peut-être pas pensé au départ. Une fois terminé, j'examinerai vos réponses et j'aurai une idée optimale 

de ce à quoi vous vous attendez tout en me permettant d'adapter mes services de manière plus personnalisée.

Nom de l'acheteur 1:  ___________________________________ 

QUI S'IMPLIQUERA?

Nom de l'acheteur 2:  _______________________________________

Y a-t-il d'autres personnes qui achèteront? Non Oui 
Si oui, indiquer leurs noms:  __________________________________

                                        __________________________________
Quelles sont les relations avec acheteur 1? 

acheteur 2

acheteur 3

acheteur 4

conjoint famille ami  autre 

Qui déménagera avec vous? enfants Si oui, indiquez son nom:  ___________________________________ Âge

                          nom :  ______________________________________ Âge

                          nom :  ______________________________________ Âge

                          nom :  ______________________________________ Âge

                          nom :  ______________________________________ Âge

animaux domestiques

parents

autres

Quel est votre statut de citoyenneté? 

citoyen(ne) 

Canadien

résident(e)

permanent(e)
immigrant

acheteur 1 

acheteur 2 

acheteur 3 

acheteur 4

investisseur 

étranger

visa travail 

ou études
autre

Avez-vous un # 

d'assurance 

social?

O N 

O N 

O N 

O N 

Quel est votre statut d'emploi actuel? 

salarié travailleur 

autonome

retraité corporation investeur autre
# d'années 

dans ce statut?

ans

ans

ans

ans

Dans quelle fourchette de salaire êtes-vous? < 25K 25K-50K 50K-100K 100K-150K 150K-200K 200K +

acheteur 1 

acheteur 2 

acheteur 3 

acheteur 4

acheteur 1

acheteur 2

acheteur 3

acheteur 4
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Cette section traite brièvement d'expériences passées ou présentes. Certains acheteurs sont nouveaux et 

d'autres ont quelques transactions à leur actif. Afin de vous proposer une stratégie d'achat optimale, 

n'hésitez pas à me faire part de vos expériences présentes ou passées.

HISTORIQUE ET STATUT

R echerchez-vous une propriété dernièrement?

NON OUI dans la 

dernière semaine

OUI dans le 

dernier mois

OUI derniers

 3 mois

OUI pour plus 

de 3 mois

Avez-vous visiter une propriété dernièrement?

Avez-vous fait une offre d'achat dernièrement?

Êtes-vous en contact ou sous contrat avec un courtier?

NON OUI

Avez-vous déjà vécu une mauvaise expérience avec 

un courtier immobilier?

Rêver d'une nouvelle maison découle du désir d'un nouveau style de vie et de votre imagination. Ici, mon 

objectif est de capturer ce rêve en détail avant de vous lancer, vous et vos proches, dans cette nouvelle 

aventure. Cette section me permet d'identifier avec précision le type de propriété, l'emplacement et les 

services du quartier qui correspondent le mieux à vos besoins et à vos envies.

Qu'est-ce qui motive votre 

déménagement?

BESOIN 

D'ESPACE

MOINS 

D'ESPACE
LE TRAVAIL 

SÉPARATION

DIVORCE
RETRAITE

PREMIÈRE 

MAISON
AUTRE

Quel type de propriété cherchez-vous?

UNIFAMILIALE CONDO PLEX TERRAIN
SECONDE 

PROPRIÉTÉ

NOUVELLE 

CONSTRUCTION
AUTRE

Indiquez le nombre de pièces ou d'espaces 

pour les caratéristiques suivantes? 

(eg. 0, 1, 2, 4 ...)

CHAMBRES

SALLES DE 

BAIN
GARAGES STATIONNEMENT AUTRE

Lesquels des items suivants se doivent 

de faire partie de la propriété ?

THERMOPOMPE
AIR

CLIMATISÉ

BALAYEUSE 

CENTRALE
FOYER

ÉCHANGEUR 

D'AIR
PISCINE INTERNET

 ACCESS MOBILITÉ 

RÉDUITE

SOUS-SOL

 FINI
BACHELOR

SALLE DE BAIN 

ATTENANTE

CLÉ EN MAIN
DÉCOR 

SEULEMENT

RÉNOVATIONS 

MINEURES

AUTRE AUTRE

Quelles sont vos préférences en 

terme de rénovations?

PAS PEUR DES 

RÉNOVATIONS
VEUX UN FLIP

Lesquels des services de quartier 

suivants DOIVENT faire partie de votre 

prochaine destination?

GARDERIE
ÉCOLE 

PRIMAIRE

ÉCOLE 

SECONDAIRE
CEGEP

TRANSPORT 

PUBLIQUE
PARCS

CTR MÉDICAL 

HÔPITAL

MAGASINS
CENTRE 

SPORTIF

CLUB DE 

SPORTS

PISTES 

CYCLABLES

AÉROPORT VETÉRINAIRE
LIEU DE 

CULTE

LE DIAGNOSTIQUE
GUIDE DE L'ACHETEUR
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FAMILLE TRAVAIL RESTAURANTS
I ndiquez les éléments auxquels vous 

voulez être à proximité.
AUTOROUTES CENTRE VILLE

Devez-vous vendre une propriété 

existante avant d'acheter la prochaine?

NON

BAR-RESTO AMIS PLAN D'EAU

TRANSFERT 

AU TRAVAIL

ENFANTS À 

VENIR

RETRAITE 

BIENTÔT

Indiquez les éléments les plus 

probables que vous anticipez dans 

un avenir rapproché.

ASSISTANCE 

MÉDICALE

ENFANTS 

PARTIRONT

PARENTS À 

LOGER

PERTE 

D'EMPLOI

AUCUN 

CHANGEMENT

Veuillez répondre à quelques questions importantes qui affecteront votre pouvoir d'achat. Mon objectif ici 

est de minimiser vos coûts d'acquisition de votre prochaine maison et de maximiser votre pouvoir d'achat en 

analysant votre situation.

OUI

Quel type de propriété?

RÉSIDENCE 

PRINCIPALE

CHALET OU 

2E MAISON

IMMEUBLE À 

REVENUS
AUTRE

Est-elle sur le marché?

Comment est-elle mise en marché?

O N

AVEC UN 

COURTIER
PRIVÉMENT

PAR 

HUISSIER
DUPROPRIO

Quel est son statut actuel?

PAS 

D'OFFRES

EN 

NÉGOTIATIONS

VENDUE AVEC 

CONDITIONS

EN ATTENTE 

DU NOTAIRE

Quel budget mensuel souhaitez-vous 

payer pour la prochaine maison?

(hypothèque + taxes) + frais condo si applicable

$1000 OU 

MOINS

$1000

À $1500

$1500

À $2000

$2000

À $2500

$2500

À $3000

$3000

À $3500

$3500

À $4000
 $4000 +

Quelle fourchette de prix envisagez-vous 

payer pour la prochaine maision?

$300K OU 

MOINS

$300K

À $400K

$400K

À $500K

$500K

À $600K

$600K

À $700K

$700K

À $800K

$800K

À $1MM

$1MM +

Quelle proportion de mise de fonds 

pouvez vous verser sur votre achat?

MOINS DE 

20%

PLUS DE 

20%

COMPTANT

100%

Quelles sont les sources disponibles pour 

votre mise de fonds?  

COMPTANT 

LIQUIDE
INVESTISSEMENTS DONS HÉRITAGE RÉER

ÉQUITÉ D'UNE 

PROPRIÉTÉ
AUTRE

Merci beaucoup d'avoir répondu à ce sondage. Juste quelques questions finales pour nous permettre de 

mettre en place les prochaines étapes pour vous rapprocher de ce rêve...

Quand souhaitez-vous déménager?

Êtes-vous familier avec le Contrat de 

Courtage Achat?

NON OUI

Quelle plateforme de téléconférence 

préférez-vous? 

ZOOM MEETS FACETIME HANGOUTS AUTRE AUCUNE

LE DIAGNOSTIQUE
GUIDE DE L'ACHETEUR
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À mesure que les règles et la 

gouvernance changent dans 

notre industrie, les acheteurs 

ont désormais le privilège 

d'une représentation juridique 

via le Contrat de Courtage 

Achat, une nouvelle façon de 

garantir que vos droits sont 

protégés au même titre que 

ceux du vendeur.

SE POSITIONNER POUR GAGNER!

D ois-je m'adresser à ma 

banque ou à un courtier 

hypothécaire?  Je vais vous 

expliquer en détail les 

avantages et les 

inconvénients de viser 

uniquement le meilleur taux 

d'intérêt...

Un contrat signé entre nous 

signifie que je peux lancer un 

processus qui vous connecte 

au marché. Mes systèmes me 

permettent de faire en sorte 

que toutes les inscriptions qui 

répondent à vos exigences 

vous soient transmises avant 

d'apparaître sur des sites 

publics!  Vous aurez la priorité 

sur eux avant même que les 

autres ne s'en rendent 

compte.

Visiter une maison est bien 

plus qu'une simple 

promenade. Pendant que 

vous vous concentrez sur les 

aspects et les 

caractéristiques, je 

m'occuperai de regarder les 

éléments non évidents ... Cela 

signifie que j'accorde une 

attention particulière à la 

sécurité, à la santé et aux 

éléments structurels.

De la promesse d'achat aux 

clauses spéciales que vous 

devez inclure, je vous guiderai 

étape par étape à travers tous 

les formulaires requis pour faire 

des offres et négocier en votre 

nom pour représenter 

exclusivement vos meilleurs 

intérêts en vertu de la loi.

M'ENGAGER COMME 
VOTRE COURTIER

OPTIMISATION 
HYPOTHÉCAIRE

ACCESSIBILITÉ AU 
MARCHÉ01 02 03

VISITES ET NOS 
RÔLES RESPECTIFS04 LA PRÉSENTATION 

D'OFFRES D'ACHAT05

- 8 -
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L es besoins de votre créancier

Ê tre bien préparé signifie avoir vos finances en place dès le début. Ce faisant, vous augmentez votre capacité à 

démontrer aux vendeurs que votre promesse d'achat est solide et que votre diligence est en place, réduisant ainsi 

leurs craintes d'un échec et vous percevant comme étant le meilleur acheteur pour leur maison.

A vis de cottisation des 2 gouvernements (derniers 2 ou 3 ans)

É tats de paie

T4

Actifs et investissements 

Balances des prêts et crédit 

Lettre d'emploi 

Copie de votre bail*

Cote de crédit

Copie conforme de votre offre d'achat sur la propriété 

État matrimonial*

Copie de votre rapport d'inspection

Copie des rapports d'analyses en laboratoire

Copie de la fiche descriptive de la propriété

Liquidité (provenant d'épargnes au Canada)

RÉER (doit être convertible en temps pour signature) 

Lettre de don personnel*

Fonds nécessaires pour acquiter la taxe de bienvenu 

Fonds nécessaires pour rembourser les ajustements 

Fonds pour frais de notaire

Frais de déménagement

* if applicable (may vary from institution to institution)

V oici une liste de contrôle des documents dont votre banque ou votre courtier hypothécaire aura besoin pour traiter votre dossier 

d'approbation hypothécaire .  Je recommande que tous les documents de la PARTIE A soient envoyés dès le début afin 

d'alimenter votre dossier de préqualification.  Cela vous donnera une meilleure position lors des négociations car nous pouvons 

réduire les délais d'approbation hypothécaire.

Mise de fond et frais inhérents à l'achat

attentes financières

p our votre pré-qualification:

pour approbation hypothécaire: ( Je m'occupe de procurer les suivantes!)

Les coordonnées de votre notaire

Lorsque la propriété aura été choisie, nous ferons un calcul plus précis afin d'en estimer les coûts.
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être opportuniste!

L es gens cherchant de connaître l'inventaire des maisons se retrouvent souvent sur les moteurs de recherche comme Centris.ca ou 

Realtor.com. Plusieurs passent des heures à chercher et scruter espérant tomber sur quelque chose qui leur plait, simplement pour découvrir 

par la suite que des offres sont déjà soumises sur la propriété ou au pire qu'elle est déjà vendue.  La différence entre l'accès public et mon 

accès aux inscriptions, est l'OPPORTUNITÉ...

V oici ce que je vous procure durant la période de recherche:

1. VOTRE PORTAIL PERSONALISÉ:

V otre portail vous informe instantannément lorsqu'une inscription correspondant à vos critères est téléchargée 

sur le système par le courtier du vendeur, contrairement aux accès public qui peuvent prendre 24 heures! Il vous 

permet de m'envoyer des commentaires sur chacune d'entre elles et, ensemble, nous pouvons identifier les 

meilleures cibles à visiter.

Vous pouvez les consulter quotidiennement, sélectionner vos favoris, vos « peut-être » et supprimer ceux qui ne 

vous plaisent pas. À chaque jour qu'une nouvelle inscription est téléchargée, vous recevez une notification !

2. TOUS LES DOCUMENTS PERTINENT À LA PROPRIÉTÉ MISES À VOTRE DISPOSITION:

TELS:  La déclaration du vendeur, le certificat de localisation et plus, permettant une meilleure 

connaissance de la propriété avant votre visite.
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allon
s voir!

I L EST TEMPS DE PARTAGER NOS PERSPECTIVES...

P endant que vous prenez plaisir à visiter les maisons et à explorer les pièces et le terrain, mon rôle n'est pas 

de vous présenter des évidences ... En fait, lors de notre visite, vous me verrez peut-être m'éloigner pendant 

quelques minutes, le temps que vous continuiez à réfléchir à la façon dont la propriété correspond à 

votre style de vie désiré et nous permettre d'évaluer si elle doit être éliminée ou conserver comme 

potentiel achat.

Voici ce que je recherche pour vous durant la visite des lieux :

S IGNES QUI COMPROMETTENT LA SANTÉ

C ertains problèmes peuvent ne pas être évidents au premier coup d'œil, 

surtout lors de la première visite d'une belle maison. Je recherche des 

signes tels que la moisissure, la présence potentielle d'amiante dans les 

matériaux, le manque de ventilation dans certaines pièces très 

humides, etc.

Votre 
destination est 
plus proche 
que vous ne le 
croyez...

CEUX QUI COMPROMETTENT LA SÉCURITÉ

Des problèmes tels que des rampes de terrasse desserrées ou courtes, 

des marches inégales, des mains courantes manquantes et des risques 

d'incendie potentiels ne sont que quelques-uns des éléments que je 

recherche et vérifie si ils sont déclarés par la vendeur.

Les enfants et les personnes âgées sont les plus vulnérables à ce type 

de  problèmes.

LES PROBLÈMES DE STRUCTURE

De la cheminée à la fondation, je recherche les problèmes tels que les fissures, les traces 

d'effervescences, les irrégularités et autres signes pouvant être à l'origine de faiblesses 

structurelles. Nous regroupons ensuite mes notes avec les déclarations du vendeur afin 

d'assurer que votre inspecteur examine tous nos points lors de l'inspection.
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Comprendre 

l'offre d'achat...

À l'aide d'un marqueur, identifier les sections de l'offre 

qui vous posent questionnements afin que nous 

puissions bien les réviser ensemble.

P AGE 1

Cette page a pour but 

d'indentifier les parties.  

On peut y apposer jusqu'à 4 

acheteurs différents.

Malgré qu'on y demande 

certains renseignements 

personnels, seul votre nom et 

adresse suffisent.
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C omprendre 

l'offre d'achat...

P AGE 2 - section 2

Ici on m'identifie en tant que votre intermédiaire via 

mon nom et numéro de permis.

- section 3 relate aux descriptif légal de la propriété 

convoitée.

- section 4 relate au prix et à l'accompte (dépôt) de 

l'offre ainsi que la méthodologie souhaitée pour le 

paiement dudit dépôt.

PAGE 3 - section 5

Cette section définie la structure financière de l'offre.

De l'acompte offert pour démontrer votre
solidité  envers le vendeur au type de levier financier 

que vous proposez.

En section 6, si votre choix en 5.3 est d'obtenir 

l'approbation pour une nouvelle hypothèque, les 

modalités de cette condition sont détaillées avec les 

délais proposés.

La section 7 rappel au vendeur la date de votre 

dernière visite et le fait que vous vous déclarer 

satisfait, malgré vos droits à une inspection en 

bâtiment cité en section 8.

Également, en 7.2 on note le fait que vous êtes 

représenté légalement sous contrat de courtage.
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P AGE 4

- la continuité de la section 7

- section 8 détaille les paramètres de la condition 

d'inspection en bâtiment, les délais proposés et les 

avis nécessaires au vendeur.

- section 9 définie les documents que vous désirez 

réviser à votre satisfaction avant d'aller de l'avant avec 

la finalité de l'offre.

- section 10 relate aux déclarations de base du 

vendeur au delà du formulaire "Déclarations du 

Vendeur" qui est attaché à son inscription.

PAGE 5 -

Cette page détaille différentes responsabilités du 

vendeur en ce qui concerne la livraison de la 

propriété et des documents pertinents en sus de 

ceux mentionnés dans la section 9.

- 10.4 dénote que le vendeur est responsable de 

s'assurer qu'aucun lien légale ne demeure sur la 

propriété lors de la vente chez le notaire et qu'il en 

assume les frais de radiation.

- 10.5 lorsque un défaut ou irrégularité est observé par 

le vendeur entre la finalisation de votre offer et la 

date de signature chez le notaire, cette section défini 

le processus d'avis envers vous.

-10.6 demande que si le conjoint du vendeur n'est pas 

légalement co-propriétaire de la propriété, que ce 

dernier doit quand même donner son consentement

à la vente.

-10.7 relate aux dommages dans le scénario que le 

vendeur se désistait.  Dans un tel cas, votre

assurance                          vous protège!

- 13 -
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L a page 6 défini les obligations contractuelles 

suivantes:

11.1 - la date à laquelle on signe chez le notaire.  Cette 

date peut demeurer flexible selon la disponibilité des 

parties et du notaire que vous choisirez.

11.2 - l'occupation des lieux se fait généralement après 

la date de signature, au moins 72 heures afin de 

permettre au vendeur de recevoir ses fonds suite à 

l'enregistrement de l'acte au régistre foncier du 

Québec.

11.3 - indique la date a laquelle les ajustements de 

taxes et autres se fera.

11.4 - indique à qui payer ma rétribution. 

11.5 - indique les inclusions à la vente.

La page 7 défini les obligations contractuelles 

suivantes:

11.6 - les exclusions stipulées par le vendeur.

11.7 - les contrats de location utilisés par le vendeur 

que vous assumeriez prendre en charge lors de 

l'occupation des lieux.

11.8 - les biens et services utilisés par le vendeur que 

vous assumeriez prendre en charge lors de 

l'occupation des lieux.

12.1 - toute autre déclaration et conditions soient 

faites par le vendeur ou vous en tant qu'acheteur.
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PAGE 9

  

E n page 8 nous retrouvons la continuité de la section 

12.1 pour ajouter toute condition additionnelle.

La section 13 nous permet d'ajouter tout annexe 

pertinent à votre achat qui ferait partie intégrante de 

votre offer.

14.1 - cette section est utilisée stratégiquement et 

avise le vendeur du délais proposé pour accepter 

votre offre d'achat.  Toutefois, si le vendeur convoite 

une contre-proposition, il lui n'est pas nécessaire de 

vous répondre dans ce délais.

Finalement, la page 9 relate aux signatures des 

parties et les réponses soumises par le vendeur.

Une partie pour le conjoint et son consentement à la 

vente s'y retrouve également.

COPROPRIÉTÉ:

À noter que la promesse d'achat relative à une 

copropriété diffère légèrement or les grandes lignes 

sont sensiblement les mêmes.

Je vous guiderai stratégiquement dans la 

compréhension des contrats afin que vous soyez en 

pleine connaissance de cause!
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prêts pour la négo!
P RÉSENTATION DES OFFRES

A vec les technologies et les moyens de 

communication actuels, l'époque où les 

agents devaient rencontrer les vendeurs en 

personne pour leur présenter leurs offres est 

révolue.

La plupart des courtiers immobiliers exigent 

désormais que toutes les offres leur soient 

envoyées par courriel afin qu'ils puissent les 

présenter uniquement aux vendeurs.

Afin d'optimiser vos chances de succès, je 

joins à votre offre les documents clés suivants:

* Votre lettre ou certificat de 

préqualification hypothécaire;

* Votre profil d'acheteur. 

Ce profil améliore la perception que les 

vendeurs ont de vous, l'acheteur, et influence 

fortement le choix de l'acheteur, surtout 

lorsque plusieurs offres leur sont présentées.

Je mets tout en œuvre pour augmenter vos 

chances de remporter la vente et d'acquérir la 

maison de vos rêves !
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W W W . J E N N I F E R S M I T H . C O M

J ' A I  L E S  C O N TA C T S  P O U R  V O U S
S U P P O R T E R  D A N S  V O T R E  T R A N S A C T I O N

Une fois l'offre acceptée, certaines questions peuvent survenir, nécessitant l'intervention d'experts pour une 

évaluation et la fourniture de devis ou d'avis. Mon réseau de contacts, expérimenté et éprouvé, est à votre 

disposition pour vous garantir le meilleur accompagnement commercial.

C H A U F F A G E

L A B O R A T O I R E S É L E C T R I C I E N S M A Ç O N S C O U V R E U R S D É C O N T A M I N A T I O NI N S P E C T E U R S

P L O M B I E R S N O T A I R E SC O U R T I E R S
H Y P O T H É C A I R E

D É M É N A G E U R S

E T  U N E  F O I S  Q U E  V O U S  Ê T E S  P R O P R I É T A I R E  -  M O N  R É S E A U  C O N T I N U E  S O N  S U P P O R T

Laissez-moi vous référer les meilleurs de votre quartier!

R É N O V A T E U R S D E S I G N E R S P I S C I N E S D O M O T I Q U E D É N E I G E M E N T 

F O N D A T I O N S

P A Y S A G E M E N T

P E I N T R E S C L Ô T U R E S F O Y E R S 
F E N Ê T R E S - P O R T E S E T  P L U S ! !P L A N C H E R S 

mon réseau de professionnels
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https://www.marcdessureault.com/fr


V otre offre d'achat est ferme et finale!

U ne fois l'offre acceptée, elle est transmise au notaire qui prend la relève de votre dossier d'achat.

En attendant, je vous fournis des listes de contrôle et des rappels importants sur les démarches à 

suivre pour garantir le bon déroulement de votre achat et de votre déménagement.

faites vos boîtes!
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V OUS RENDRE À LA

U ne offre acceptée ne garantit pas une 

vente. Un suivi attentif de ma part pendant 

la période des délais m'oblige à m'assurer 

que le courtier du vendeur s'acquitte avec 

diligence de ses responsabilités.

T OUT EST PRÊT POUR SIGNER !

Je serai présent chez le notaire afin de vous 

assister et veiller au bon traitement de tous 

les ajustements financiers, frais et 

remboursements. De plus, je veillerai à ce 

que l'offre soit correctement reflétée dans 

votre acte de vente.

PRÊT POUR LE DÉMÉNAGEMENT

Je vous fournirai les listes de contrôle et les 

tâches nécessaires pour vous aider à 

coordonner tous vos transferts 

d'informations vers votre nouveau lieu de 

résidence et la clôture de vos comptes 

depuis votre résidence actuelle.

CE N'EST QU'UN AU REVOIR !

Le jour du déménagement, je viendrai vous 

rencontrer et vérifier que votre 

déménagement se déroule comme prévu. 

Je noterai tout problème potentiel 

concernant l'état des lieux et des a r ticles 

que vous avez achetés, afin de m'assurer que 

la livraison soit conforme à vos attentes.

ligne d'arrivée!

- 19 -



w ww.jeniffertaganyi.com

514.704.0626

j taganyi@gmail.com
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